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Hygienisch — mit der Kraft des (Kiefern-)Holzes

Interview mit Heinrich Wilms, Inhaber der Wilms GmbH, iiber Wirkungsweise und Vermarktung von » Hygieneholz«

Seit etwa zehn Jahren macht Heinrich Wilms, Inhaber der
Wilms GmbH, Bad Essen (Niedersachsen) mit dem von ihm
entwickelten ,,Hygieneholz“ und den daraus hergestellten Pro-
dukten auf sich aufmerksam. Dieses speziell getrocknete und
durch einen patentierten Waschungsprozess vorbehandelte
Kiefernkernholz liasst Keime besonders schnell in die Oberfla-
che eindringen, sodass diese von den Holzinhaltsstoffen abge-
totet werden. Auf diesem Grundprinzip aufbauend hat das Un-
ternehmen im Laufe der Jahre verschiedenste Produkte entwi-
ckelt, vom Friihstiicksbrett iiber Schlafmatten aus Kiefernkern-
holzspénen bis zu einem Hautpflegemittel.

Holz-Zentralblatt:  Herr Wilms, die
Wirkungsweise des ,Hygieneholzes”

haben Sie durch zahlreiche wissen-
schaftliche Untersuchungen belegen
lassen. Auf lhrer Internetseite prasen-
tieren Sie deren Ergebnisse, weiteres
Wissenswertes Uber Kiefernkernholz
sowie lhre Produkte auf sehr ausfiihrli-
che und ansprechende Weise. Zusatz-
lich ist das Thema ,Hygieneholz” in-

zwischen regelmaBig in Funk und
Fernsehen sowie den Publikumsprint-
medien prdsent. Mit welchen MaB-

nahmen erreichen Sie die potenziellen
Interessenten am ehesten und vor al-
lem am nachhaltigsten?

Heinrich Wilms:  Unsere Produkte
und vor allem die neuen Erkenntnisse
die dahinter stehen, sind fiir Men-
schen, die sich noch nie mit dieser Ma-
terie beschéftigt haben, anfangs schwer
zu verstehen. Um den Interessenten die
Wirkungsweise und die Vorteile zu er-
kldren hat sich der personliche Kon-
takt z. B. auf Messen als ungeheuer
wichtig erwiesen. Auch die Moglich-
keit einige Produkte selber testen zu
konnen, spielt dabei eine sehr groRle
Rolle. Wenn die Kunden erstmal selber
die Wirkung erfahren haben, sind sie
auch dauerhaft iiberzeugt.

HZ: Woran liegt es, dass es, dass lhre
Produkte — trotz eines erfolgreichens
Praxistests aus dem Jahr 2003 - im hy-
gienisch sensiblen Bereich Kranken-
haus bis heute nicht eingesetzt wer-
den?

Wilms: Auch - oder besser vor allem
- in diesem Bereich ist die Skepsis im-
mer noch sehr gro. Aber der Praxis-
test hat gezeigt, dass der Einsatz von

Wilms GmbH

Die Wilms GmbH aus Bad Essen
(Niedersachsen) wurde 1893 als
Einzelunternehmen  gegriindet
und befindet sich seither durch-
gehend im Familienbesitz. Neben
dem Kerngeschaft Holzpaletten
und Spezialverpackungen be-
schaftigt sich Wilms seit gut zehn
Jahren mit der antibakteriellen
Wirkung von Holz. Aufmerksam
auf die gesundheitsfordernde
Wirkung von Holz wurde Inhaber
Heinrich Wilms durch Zufall. Die
anfallenden Spdne seines Sdge-
werks nutzten die umliegenden
Bauern als Einstreu fiir ihre Kiihe.
Nach einiger Zeit stellten diese ei-
nen Riickgang von Euterentzin-
dungen und andere Krankheiten
bei den Tieren fest. Da sich die
Rahmenbedingungen aber sonst
nicht @nderten, konnte nur das
Holz dafiir verantwortlich sein.
Ausgeldst durch diese Beobach-
tungen untersuchte Wilms Uber
Jahre die Moglichkeiten des Ein-
satzes von Holzprodukten zur
Keimreduzierung. Dabei stellte
sich heraus, dass insbesondere
Kiefern-Kernholz eine auf3eror-
dentlich antibakterielle Wirkung
aufweist. Mittlerweile beschéftigt
das Unternehmen rund 115 Mit-
arbeiter an zwei Standorten, wo-
von etwa 20 Mitarbeiter in der
Sparte ,Hygieneholz" tétig sind.
Pwww.wilms.com

,Hygieneholz“ gerade in diesem Be-
reich sinnvoll und notwendig ist. Doch
hierzulande ist man momentan fiir sol-
che Ideen anscheinend noch nicht be-
reit. Im asiatischen Raum z. B. ist man
diesbeziiglich um einiges fortschrittli-
cher, denn dort setzt man von jeher
schon auf die Nutzung der Potenziale
der Natur. Aber ich bin zuversichtlich,
dass auch hier in Deutschland bald ein
Umdenken stattfinden wird.

HZ: Welche Erfahrungen haben Sie
bisher mit den Entscheidungstragern
im Gesundheitswesen sowie im Fach-
handel gemacht, wenn es darum geht,
ihre Produkte in das Sortiment mit auf-
zunehmen?

Wilms: Viele Fachhédndler sind vor
allem deswegen skeptisch, weil unsere
Produkte mit ihrem herkémmlichen
Sortiment nur schwer in Einklang zu
bringen  sind.  Eine  ,Hygiene-
holz“-Schlafmatte neben Matratzen
aus Raumfahrtmaterialien zu stellen, ist
fiir viele Hédndler einfach ein sehr gro-
Ber Schritt. Wesentlich einfacher ge-
staltet sich das Umdenken bei allen,
deren Sortiment ohnehin hauptsidch-
lich natiirliche Produkte umfasst. Bei
diesen Vertriebspartnern sind grof3e
Offenheit und viel Interesse vorhan-
den. Und das teilen sie auch mit ihren
Kunden.

HZ: Wie gestaltet sich allgemein der
Aufbau eines Vertriebspartnernetzes?
Wo stehen Sie heute?

Wilms: Grundsétzlich sind wir im-
mer auf der Suche nach interessierten
und offenen Vertriebspartnern. Im Mo-
ment setzten wir hauptsédchlich auf ei-
ne regionale Ausweitung unseres Ver-
triebsnetzes. In den Kreisen Osna-
briick, Minden, Herford und Bielefeld
haben wir bereits zahlreiche Vertriebs-
partner. Dazu zdhlen z. B. Bettenfach-
geschifte und Apotheken, aber ebenso
auch Heilpraktiker, Pflegedienste, Bio-
laden etc. Uberregional sind wir bisher
nur vereinzelt vertreten, aber auch hier
wollen wir uns in der nédchsten Zeit
verstdrkt engagieren. Wo genau es un-
sere Produkte zu kaufen gibt, kann
man auf unserer Internetseite nach-
schauen. Zusédtzlich kann man dort
auch alle ,Hygieneholz“-Produkte in
unserem Webshop kaufen.

HZ: Koénnen Sie uns etwas mehr tber
den besonderen Trocknungs- und Wa-
schungsprozess verraten?

Wilms: Kiefernkernholz besitzt be-

reits von Natur aus die besten hygieni-

Durch eine feucht-warme Lagerung lasst sich die keimtoten-
de Wirkung der Kiefernkernholz enthaltenen Holzinhaltstoffe
eindrucksvoll demonstrieren.

schen Eigenschaften aller getesteten
Holzer. Diese verbessern wir durch un-
ser patentiertes Verfahren noch deut-
lich. Die Wirkung gegen Bakterien, Vi-
ren und Pilze wird auf natiirliche Wei-
se verstidrkt. So kann die Zeitspanne,
die das Holz zur Selbstreinigung ben6-
tigt, um 75 % gesenkt werden.

HZ: Was konnen Sie zum Ablauf des
Produktionsprozesses der Spdnemat-
ten sagen?

Wilms: Der komplette Produktions-
prozess ist eine Eigenentwicklung. Bis-
her gab es einfach noch keine Maschi-
nen, wie wir sie fiir die Herstellung der
Matten bendtigen. Das beginnt schon
mit der Herstellung der speziellen,
kurzfaserigen Spdne. Am schwierigsten
war es allerdings, diese Spédne anschlie-
Rend auf ein Tridgermaterial aufzubrin-
gen. Dabei musste schlieBlich eine
moglichst groe Holzoberfliche frei
zuginglich bleiben und trotzdem diir-
fen die Spédne ja auch nicht rieseln.
Aber auch diese Probleme haben wir in
den Griff bekommen.

HZ: Erst kirzlich sind Sie auf der Erfin-
dermesse in Genf mit zwei Goldme-
daillen und zwei Silbermedaillen aus-
gezeichnet worden. Wofiir erhielten
Sie diese Auszeichnungen im Einzelnen
und welches wirtschaftliche Potenzial
ist Ihrer Meinung nach mit diesen Ent-
wicklungen verbunden?

Wilms: Ja, das war wirklich unglaub-
lich! Vier ausgestellte Produkte, vier
Medaillen von 12, die an deutsche
Aussteller gingen! Unser ,Hygiene-
holz“-Lulftfilter zur Verbesserung der
Desinfizierung der Raumluft und das
Konzept eines ,,Null-Emissionsstalles*
fiir die Gefliigelhaltung haben Gold ge-
wonnen. Das Wesen dieses Konzeptes
macht eine der Spidnematten dhnliche
Substratbahn aus, die {iber eine Abwi-
ckelstation als mobiler Bodenbelag
durch den Gefliigelstall geférdert wird.
Diese Bahn transportiert die Exkre-
mente der Tiere automatisch aus dem
Stall heraus und sorgt gleichzeitig fiir
ein moglichst hygienisches Milieu im
Stallinneren.

Fiir die ebenso ausgezeichnete Filter-
technik werden Gewebeschlduche mit
den kurzfaserigen Hygieneholzspédnen
gefiillt und dann in luftdurchstromte

Heinrich Wilms setzt auf die Kraft der Kiefer.

Das ,Hygieneholz"-Prinzip: ein Waschprozess 10st das Harz
heraus, sodass Keime schneller in das Holz transportiert und

von den Holzinhaltsstoffen abgetttet werden kénnen.

Rohrleitungen querschnittsfiillend ein-
gebracht. Silber gab es fiir unsere Voll-
holzprodukte und die Spdnematten.

Das Potenzial aller dieser Innovatio-
nen ist enorm. Mit zunehmendem Um-
weltbewusstsein werden die Menschen
offener fiir Alternativen zu herk6mmli-
chen Produkten. Durch solche natiirli-
chen Losungen, wie die in Genf ausge-
zeichneten Patente, werden weder der
Mensch noch die Umwelt unnétig mit
Desinfektionsmitteln, Antimilben-
sprays oder anderen chemischen Stof-
fen belastet. Und genau darin liegt der
unschétzbare Vorteil unserer Produkte
gegeniiber vielem, was bisher einge-
setzt wird.

HZ: In welchen Produktbereichen se-
hen Sie die groBten Entwicklungschan-
cen? Wollen Sie sich auf bestimmte
Bereiche konzentrieren oder sehen Sie
in einer moglichst groflen Verbreitung
der Wirkungsweise eine gro8tmogliche
Akzeptanz in der Bevélkerung?

Wilms: Neben den Produkten, die
wir bereits auf den Markt gebracht ha-
ben, sehe ich sehr groBe Entwicklungs-
chancen in der Luftfilter-Technologie.
Gerade bei modernen Beliiftungssyste-
men, die sehr schnell zu Keimschleu-
dern werden konnen, ist der Einsatz
von selbstreinigenden, antibakteriellen
Biofiltern ein sehr groRer und wichti-
ger Markt. Und selbstverstédndlich wol-
len wir mdglichst allen Menschen die
unglaublichen Eigenschaften des Hol-
zes zugédnglich machen. Dazu setzten
wir momentan auf die bekannten Be-
reiche, weitere Entwicklungen sind
aber nicht ausgeschlossen.

HZ: Wie schatzen Sie die Strategien |h-
rer Mitbewerber ein, die es ja zumin-
dest im Bereich des Zirbenholzes mitt-
lerweile gibt (vgl. HZ Nr. 16 vom 18.
April 2008) ?

Wilms: Die meisten Mitbewerber
konzentrieren sich auf bestimmte Ni-
schen. Z. B. werden ja von Schreinern
Betten oder sogar ganze Schlafzimmer-
einrichtungen aus Zirbe angeboten. Al-
lerdings ist es immer noch eine Ge-
schmacksfrage, ob man sein Schlafzim-
mer so einrichten mdchte. Mit unserer
Schlafmatte hat man die Mdglichkeit,
die Vorteile der Kiefer/Zirbe zu nut-
zen, ohne dabei etwas an seiner Ein-

Schlafmatten aus kurzfaserigen Spanen wirken gegen Milben.

richtung &ndern zu miissen. Dadurch
sprechen wir ganz andere Kunden an,
als die Zirbenschreiner. Und auch de-
ren Kunden konnen ihre Schlafqualitét
durch die Matte noch mal zusitzlich
verbessern.

HZ: Seit einigen Jahren ricken die
fllichtigen organischen Stoffe (VOC) in
den Mittelpunkt des Interesses. In die-
sem Zusammenhang wird in wissen-
schaftlichen Untersuchungen insbe-
sondere das Kiefernholz als Quelle ge-
sundheitsschadlicher Emissionen he-
rausgestellt. Wie passt dies Ihrer Mei-
nung nach mit lhren Erkenntnissen
Uberein, die den in der Kiefer enthalte-
nen Holzinhaltsstoffen grundsatzlich
gesundheitsfordernde Wirkungen zu-
schreiben?

Das

Hauptpflegemittel,,Kieferngold”,
hilft gegen Herpes und FuBpilz.

Wilms: Eine berechtigte Frage. Aber
90 % der Testpersonen empfinden den
Geruch von unbehandeltem Kiefern-
holz als angenehm. Da wir das Kern-
holz zu Spénen verarbeiten, entsteht
eine groRe Oberfliche, aus der sehr
schnell VOC ausdunsten. Wenn es ein
Problem gibe, konnte es also eher in
der Fertigung als in dem spéteren Ge-
brauch liegen. Die dabei benétigten ge-
ringen Holzmengen werden sicher
nicht zu einer erh6hten VOC-Belas-
tung beim Gebrauch von Hygieneholz
fiihren. Untersuchungen unseres Kie-
fernkernholzextraktes haben nur 04
mg/l 3-Caren ergeben. Beruhigende
Aussichten also.

HZ: Sie haben in den vergangenen
Jahren einiges in die Entwicklung und
Serienreife ihrer Produkte sowie in den

Bau von Produktionsanlagen inves-

tiert. Mit welchen Entwicklungen rech-

nen Sie in den nachsten Monaten und

Jahren, insbesondere im Hinblick auf
einen wirtschaftlichen Erfolg?

Wilms: Die Nachfrage nach unserem
Kiefernkernholz-Extrakt ist in den letz-
ten Monaten so stark angestiegen, dass
wir schon an einer grofleren Produkti-
onsanlage tiifteln. Bei den Spadnemat-
ten ist die Anlage bereits fiir hohe
Stiickzahlen ausgelegt. Es konnen bis
zu 1000 Matten pro Tag hergestellt
werden. Und wir rechnen auch damit,
dass wir solche Mengen mittelfristig
absetzen konnen. Das Rohmaterial eig-
net sich ja nicht nur fiir Bett- oder Bad-
matten. Uber neue Anwendungsgebiete
werden wir sie {iber unsere Internetsei-
te auf dem Laufenden halten.

Nikolai Krawczyk



